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Der Markt wird
neu aufgemischt

Lange Zeit gab es in der Schweiz mit Mobility nur einen wirklichen
Player. Im Soge der Digitalisierung und der boomenden Sharing Economy
schiessen nun neue Anbieter mit frischen Geschaftsmodellen aus dem Boden.

PIRMIN SCHILLIGER

ie Genossenschaft Mobility,

Pionierin des Carsharings

und unangefochtene Markt-

fithrerin in der Schweiz,

kann in diesem Jahr auf eine
zwanzigjahrige Erfolgsgeschichte zuriick-
blicken. Das Luzerner Unternehmen ist
finanziell gut unterwegs: 2016 erzielte es
bei einem Nettoerlés von 76 Millionen
Franken einen Gewinn von 3,42 Millionen
Franken, dies bei einer hohen Eigenkapi-
talquote von 78 Prozent. Dass das Angebot
bis heute kaum Staub angesetzt hat,
beweist das stetige Wachstum: Mobility
konnte die Zahl der Kunden allein in den
letzten zehn Jahren auf mittlerweile {iber
132000 Nutzerinnen und Nutzer verdop-
peln. Thnen steht eine Flotte von rund
3000 Fahrzeugen zur Verfiigung, verteilt
auf neun Kategorien und 1500 Standorte
in der Schweiz.

Die Kunden und Kundinnen schitzen
neben der Auswahl die unkomplizierte
Reservierung, bei der sich die Bestellung
via Smartphone immer mehr durchsetzt,
sowie die geringe Distanz zum néchstpar-
kierten Auto. In jedem Ort mit mehr als
5000 Einwohnern steht heute mindestens
eines der roten Mobility-Fahrzeuge.

Mit diesem engmaschigen Angebot
unterscheidet sich Carsharing von den
klassischen Autovermietern, welche sich
auf Flughédfen und Stddte konzentrieren.

DIEPOST

Post Company Cars

Post Company Cars
bietet neu als zusatzliche
Dienstleistung den
Unternehmen das
Poolcar-Sharing an.

Zudem haben die Autovermieter fiir die
Fahrzeugiibergabe ihre fixen Offnungszei-
ten. Bei Mobility hingegen lésst sich dank
Online-Buchung und Selbstbedienungs-
prinzip das Auto rund um die Uhr nutzen.

Geteilte Mobilitat, egal welche

Zum Erfolgskonzept von Mobility ge-
horen Partnerschaften etwa mit den SBB,
dem TCS, dem VCS, stadtischen Verkehrs-
verbunden, Coop, Migros, Hotelketten
und Autovermietern wie Europcar oder
Hertz. Mobility-Kunden pro-

keit setzen auch immer mehr Firmen auf
Mobility. Mittlerweile sind es 4600 Busi-
ness-Kunden, welche die Angebote von
Mobility fiir verschiedenste Zwecke nut-
zen, von Geschiftsreisen bis zum Flotten-
management.

Lange konnte sich Mobility in der
Schweiz praktisch ohne namhafte Kon-
kurrenten ausbreiten. Mit der rasant um
sich greifenden Digitalisierung ist aber die
Einstiegshiirde fiir neue Anbieter mit
neuen Sharing-Modellen markant gesun-

ken. Die Sharing Economy

fitieren so von attraktiven Reservierung, insgesamt boomt dank Smart-
Moglichkeiten im Bereich " phone, GPS, Apps und Algo-
der kombinierten Mobilitét. Wag?_nOffnung rithmen. Konzerne wie Uber
«Wir wollen grundsitzlich und Ubergabe oder Airbnb lassen griissen.
dazu beitragen, dass die H et Auf der Plattform Sharoo
Menschen ihre Verkehrs- SII‘IC-| ‘_IOII_St_a ndig etwa, die das gleichnamige
wege aus verschiedenen Ver- digitalisiert. Ziircher Startup lanciert hat,

kehrsmitteln zusammenstel-

len kénnen, und ihnen dazu verschiedene
Formen von geteilter Mobilitdt anbieten.
Welches Verkehrsmittel die Kunden dann
jeweils nutzen, ist fiir uns sekundér»,
erklart Mobility-Geschiftsfiihrer Patrick
Marti die Philosophie.

Das Carsharing-Konzept ist iiberdies
attraktiv, weil sich so Geld sparen lésst.
Mobility-Kunden geben im Schnitt 4000
Franken pro Jahr weniger aus, wenn sie
sich statt mit dem eigenen Privatauto zu
einem Viertel per Carsharing und zu drei
Vierteln per o6ffentlichen Verkehr (OV)
fortbewegen. Wegen dieser Wirtschaftlich-

mobility

car sharing

Mobility betreibt in der
Schweiz rund 3000
Fahrzeuge, verteilt auf
neun Kategorien und
1500 Standorte.

geben Privatpersonen ihr
Auto zur Miete frei, wann immer sie
es nicht selber benétigen. Reservierung,
Wagenoffnung und Ubergabe sind voll-
stindig digitalisiert dank elektronischem
Marktplatz und App-Box.

Sharoo ermdglicht so seit 2013 die rei-
bungslose Abwicklung des Deals, derweil
Autobesitzer und Nutzer den Preis und
die Zeit unter sich ausmachen. Sharoo, ur-
spriinglich als Spin-off der Migros-Tochter
M-Way entstanden und heute im Mehr-
heitsbesitz (50,4 Prozent) der Amag
und damit des mit einem Marktanteil von
fast 30 Prozent grossten Schweizer Auto-

.-

Sharoo erwdégt derzeit,
nach dem hiesigen
Erfolg in verschiedene
europadische Grossstadte
zu expandieren.

sharoo.com

MEIN AUTO IST DEIN AUTO

4. Rang Beliebtestes Schweizer Flottenauto: Audi A4/S4 (Limousine und Avant). 2016: 3614

importeurs mit den Marken VW, Audi,
Skoda und Seat, hat sich in Kiirze zu einem
ernsthaften Mitspieler auf dem hiesigen
Carsharing-Markt entwickelt. Rund 1500
Anbieter und {iiber 60000 Nutzer z&hlt
inzwischen die Community.

«Wir konnten in knapp vier Jahren eine
halb so grosse Flotte aufbauen wie Vorrei-
ter Mobility in zwanzig Jahren», freut sich
Carmen Spielmann, CEO von Sharoo. Das
forsche Wachstumstempo wird nicht zu-
letzt durch den Umstand begiinstigt, dass
das Startup kein Geld in eine eigene Flotte
zu investieren braucht. Das Jungunter-
nehmen ist bisher zwar ausschliesslich in

. HitchHike

Hitch Hike fokussiert auf
Firmen, die fiir ihre
pendelnden Mitarbeiter
Fahrgemeinschaften
aufbauen.

der Schweiz aktiv, erwégt aber derzeit, in
verschiedene europidische Grossstidte
zu expandieren. «Ein Modell wie das un-
sere kennt keine Landesgrenzen», meint
Spielmann. Allerdings gibt es europaweit
schon einige weitere Carsharing-Broker,
die nach dhnlichem Modell wie Sharoo
Fahrzeuge vermitteln.

Auf der Suche nach Mitfahrern

Eine weitere Moglichkeit der effiziente-
ren Fahrzeugnutzung ist das sogenannte
Ridesharing, also das Vermitteln von
Mitfahrgelegenheiten. Je nach Optik féhrt
also einer in einem fremden Auto mit oder

RENT
'll SHARES

Rent’n’Share lanciert
die Miete fiir langere
Zeit, zum Beispiel fiir
ein halbes oder fiir
ein ganzes Jahr.

ANZEIGE
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erkaufe (Flotten- und Privatfahrzeuge).

er nimmt als Fahrer selber einen Gast im
eigenen Auto mit. Letztlich zielt auch
dieses Modell darauf, auf Fahrstrecken
bereits vorhandene Ressourcen besser
auszulasten. Verschiedene auslédndische
Anbieter haben beim Ridesharing ihre
Fiihler in die Schweiz ausgestreckt,
bislang allerdings ohne durchschlagen-
den Erfolg. Die Luzerner Firma Usus ver-
sucht, diese Form der geteilten Mobilitat
mit der Plattform Hitch Hike zu beleben.
Dabei fokussiert sie gezielt auf Unterneh-
men und Institutionen, welche fiir ihre

pendelnden Mitarbeiter Fahrgemein-
schaften, also ein Carpooling, aufbauen
mdochten. Fiir Private konzentriert sich
Hitch Hike auf die Vermittlung von
Fahrgemeinschaften zwischen grosseren
Schweizer Stddten. Geschiftsfiihrer Jean-
Francois Schnyder sieht enormes Poten-
zial fiir das Carpooling-Modell besonders
dort, wo die Autopendler téglich im Stau
stecken bleiben.

Ebenfalls eine neue Stufe des Carsha-
rings erdffnet das sogenannte Floating.
Dabei orten die Kunden per Handy den

néchstgelegenen Wagen, verschaffen sich
mit einer Chipkarte Zutritt, fahren mit
dem Auto zum gewiinschten Ziel und stel-
len es dort aufirgendeinem Parkplatz wie-
der ab. Fixe Stationen sind grundsétzlich
nicht mehr vorgesehen.

Floating und Einwegmieten

Freefloating boomt derzeit in den
meisten europdischen Stiddten, von Ko-
penhagen bis Barcelona und von London
bis Wien. In deutschen Stiddten etwa stieg
die Kundenzahl im Freefloating-Segment
allein im letzten Jahr um 52 Prozent.
Treibende Krifte dieses Hypes sind die
Autohersteller. Hinter der Marke Car2Go,
weltweit in zwanzig Stadten présent, steht
zum Beispiel Daimler, hinter DriveNow
BMW. In der Schweiz sind diese beiden
Marken zwar noch nicht aktiv. Doch fiir
die Ausbreitung von Freefloating sorgt
hier Marktfithrer Mobility personlich, dies
iiber seine Tochter Catch a Car.

«Wir glauben, dass stationsungebun-
denes Carsharing grosses Potenzial be-
sitzt», betont Marti. Entsprechende Floa-
ting-Flotten sind in Basel und Genfbereits
im Einsatz, weitere urbane Rdume sollen
demnéchst erschlossen werden. Mobility
spannt dabei mit dem Autoimporteur
Amagzusammen. Auch an der erwdhnten
Vermittlungsplattform Sharoo ist Mobility
mit 7 Prozent beteiligt.

Der Marktfiihrer will also in der digita-
lisierten Sharing Economy, die derzeit das
traditionelle Carsharing neu aufmischt,
selber ein entscheidendes Wortchen mit-
reden. Teil dieser Strategie sind die seit
2016 laufenden Pilotprojekte fiir das Ein-
weg-Carsharing von Stadt zu Stadt unter
dem Namen Mobility-One-Way sowie
die Tests mit selbstfahrenden Shuttles.
«Sowieso werden die selbstfahrenden
Fahrzeuge, die eigenstdndig Passagiere
abholen, parkieren und tanken, in Zu-
kunft im Carsharing eine grosse Rolle
spielen», ist Marti tiberzeugt.

Der Markt weitet sich also aus und zur
geteilten Mobilitét gesellen sich Werte wie
Flexibilitdt, Spontaneitt, Effektivitdt oder
Kreativitdt. Die Angebote werden immer

CARSHARING

Okologie und Okonomie unter einem Hut

Erfolgskonzept Die ursprtinglich in der
grin-alternativen Szene der 1980er
Jahre entstandene Carsharing-Bewe-
gung ist ein gerne zitiertes Beispiel,
dass sich Okologie und Okonomie
durchaus unter einen Hut bringen
lassen. Tatsachlich fahren dank dem
Carsharing-Konzept heute 31000
Privatautos weniger auf den Schweizer
Strassen herum. Es werden 46 500
Parkplatze weniger bendtigt - und pro
Jahr werden 9,5 Millionen Liter Benzin

eingespart. Die Win-win-Situation, die
sich fur die Beteiligten ergibt, beruht
auf dem Umstand, dass ein Carsharing-
Fahrzeug im Vergleich zum Privatauto
viel intensiver bewirtschaftet wird.

Ein geteiltes Auto ersetzt bis zu zehn
Privatautos, derweil in jedem Privat-
wagen, weil er im Schnitt bloss 1 Stunde
pro Tag genutzt wird, sowohl graue
Energie als auch Kapital die langste
Zeit brachliegen. Hinzu kommen die
taglichen Kosten flir einen Parkplatz.

BUSINESS-CARSHARING VON MOBILITY
Passgenaue Mobilitdtsangebote fiir Firmen

Branchenleader Mobility hat langst
Unternehmen - und damit auch Vielfah-
rer - als Kunden entdeckt. Uber 4600
Unternehmen schwéren bereits auf die
bedrfnisgerechten Carsharing-Losun-
gen, die Kosten senken und Personalres-
sourcen schonen. Was sind gemass dem
Carsharing-Pionier die Vorteile fiir kleine
wie grosse Firmen. Mobility Gbernimmt
® Fahrzeugkauf und -verkauf,

e Versicherungsabschluss,

smarter und die Zahl der Dienstleister
wichst, auch im klassischen Bereich.
Schon ldnger aktiv ist dort Post Company
Cars. Eigentlich ist dieses Tochterunter-
nehmen der Post spezialisiert aufs eigene
Flottenmanagement und auf das von aus-
lagernden Dritten. Bewirtschaftet werden
so rund 23000 Fahrzeuge, vom Klein-
motorrad bis zum Sattelschlepper. Als zu-
sétzliche Dienstleistung bietet die Firma
das Poolcar-Sharing an. Firmenfahrzeuge
werden so, indem sie mit Teilnehmern
eines Pools geteilt werden, effizienter aus-

e \Wartungs- sowie die Reinigungs-
arbeit,

e Unfall- und Schadenmanagement,

® Fahrzeugverwaltungs- und
Reservationssysteme und

e Auswertung der Fahrten mittels
detaillierter Abrechnung.

e Auf Wunsch wird ausserdem
die exakte Abrechnung pro
Kostenstelle, Filiale oder Mitarbeiter
Ubernommen.

gelastet, was die Kosten fiir alle am Fuhr-
park Beteiligten senkt.

Neu kommt auch die Jahresmiete

Eine weitere Geschéftsidee lanciert
demnéchst das von Axa und Swisscom un-
terstiitzte Startup Rent'n’Share. Kunden
sollen Autos fiir ldngere Zeit mieten kon-
nen, zum Beispiel ein halbes oder ein gan-
zes Jahr. Die Nutzer sind wihrend dieser
Zeit frei, das Fahrzeug auf einem
Sharing-Pool an weitere Personen unterzu-
vermieten und dabei Geld zu verdienen.

ANZEIGE

Innovation
that excites

IN ALLEN VARIANTEN.
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Der NISSAN NV300 ist der neuste Champion unter den NISSAN Nutzfahrzeugen. Er ist flexibel und
genau auf Ihre Bedurfnisse zugeschnitten. Entwerfen Sie Ihren perfekten NV300 Kastenwagen,
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